
BPV-logboek 
 
Naam: 
Datum:  

 
In dit bpv-logboek laat jij zien hoe je aan jouw bpv-adres ben gekomen. Als jij nog geen bpv-
adres heb, laat je hiermee zien dat je actief naar een bpv-adres gezocht hebt. Dit logboek 
neem je mee naar een afspraak met iemand van het bpv-bureau. 
 
Dit logboek is een verplicht onderdeel van je startportfolio. 
 
1. Naar welke bedrijven heb je gemaild of geschreven? Schrijf de datum van je e-mail of brief 
erbij. Voeg de e-mails en/of brieven toe.  
 
……………………………………………………………………………………………………. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
2. Naar welke bedrijven ben jij persoonlijk toe geweest? Beschrijf met wie je gesproken hebt 
en hoe dit gesprek verliep.  
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
3. Hoe ben je aan de adressen van bovenstaande bedrijven gekomen? Beschrijf dit per 
adres. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 



4. Wat was jouw motivatie voor de sollicitatie naar een bpv-plek bij deze bedrijven? Beschrijf 
dit per adres. 
 
……………………………………………………………………………………………………. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
5. Beschrijf per bpv-adres de reactie die je hebt gekregen en eventuele vervolgacties die je 
hebt ondernomen. Voeg afwijzingen per e-mail of brief toe.  
 
……………………………………………………………………………………………………. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
…………………………………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………………………………... 
 
……………………………………………………………………………………………………… 
 
 


